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新金融，金融科技的终极形态
以蚂蚁金服、京东数科为代表的金融科

技巨头的上市遇阻，彻底浇灭了以科技作为
幌子，继续从事金融业务的最后一丝希望。
于是，越来越多的玩家开始转型成为真正意
义上的科技玩家，真正意义上的以科技为主
导的金融科技发展新模式开始出现。

乍一看，以科技为金融科技的终极追求
是无懈可击的。它既可以摆脱金融的监管，
又可以享受到新技术发展的红利。然而，如
果仅仅只是仅仅因为如此，就将科技看成是
金融科技的终局，未免有些太过简单和武断
了。

同简单地将科技看成是金融科技的终
局不同，我更加愿意将金融看成是金融科技
的终局。因为只有这样，才能发挥金融和科
技两种元素的巨大能量。简单地将科技看
成是金融科技的终局，仅仅只是躲过了监
管，却无法真正将金融和科技的功能和作用
发挥到最大。

说到底，这种发展模式依然还在延续上
半场的发展逻辑，玩的是“躲猫猫”的游戏，
等到监管一放松，金融科技的发展依然再度
踏入到以金融为主导的死胡同里。而只有
真正将金融看成是金融科技对终局，金融科
技的发展才能彻底摆脱以往的发展套路，真
正进入到一个全新的发展阶段。

需要明确的是，现在的金融早已不再是
我们所认为的传统意义上的金融，而是变成
了一个全新的存在。也就是说，真正以新金
融为终局的金融科技的进化模式，才能真正
跳出传统的发展模式，真正进入到全新的发
展阶段。

那么，新金融何以能够成为金融科技的

新终局呢？
我认为，新金融业已成为一个金融与科

技深度融合的产物，是关键所在。
回顾互联网金融时代和金融科技上半

场的发展，我们可以非常明显地感觉到，金
融是金融，科技是科技，是一种常态。

当金融与科技依然割裂，带来的一个最
为直接的结果，就是它们无法实现真正意义
上的融合。它们之间结合衍生而来的互联
网金融和金融科技，事实上是一个主次不分
的状态。这是我们看到互联网金融时代和
金融科技上半场出现如此多的乱象的根本
原因所在。需要注意的是，当金融与科技两
种元素的主次不分，那些占据了试图通过科
技的手段来享受金融红利的玩家，必然会将
科技看成是主导的，金融看成是从属的。于
是，披着科技的外衣，继续从事金融的买卖，
便成为了一种必然。以蚂蚁金服、京东数科
为代表的玩家，正是在这样一种大背景下诞
生的。

很显然，如果我们将科技看成是金融的
终极归宿，那么，等到最后，玩家们必然还是
会陷入到披着科技的外衣，继续做金融买卖
的怪圈里。从底层逻辑来看，这与上半场的
金融科技是没有本质区别的。长此以往，那
些在互联网金融时代和在金融科技上半场
出现的乱象，必然还会出现。

因此，我们必然需要为金融科技寻找新
的归宿，让它可以跳出传统的发展模式，真
正进入到一个全新的发展阶段。新金融，当
仁不让地成为了金融科技的终局。

同简单地将科技看成是金融科技的主
角不同，新金融关注的是科技与金融行业的

深度融合，但是，金融却是这种融合背后的
最终呈现形态。

从表面上看，以科技为金融科技的终局
与以金融为金融科技的终局，并不存在本质
区别。事实上，两者是有本质区别的。

当我们以科技为金融科技对终极归宿
时，科技是主导性的，金融是从属性的，这就
预示着玩家们是无法形成一个完美的商业
闭环的。

因为科技需要与具体的行业实现深度
融合，才能真正发挥出它的最大的功能和作
用，才能真正找到一个完整的商业闭环。

这时，玩家们依然还是需要从事金融的
买卖，而科技在这个过程当中，依然承担的
还是营销噱头的角色。金融科技的进化，依
然没有跳出原有的套路和怪圈。

反之，如果我们以科技为金融科技的终
极归宿时，科技则是从属性的，而金融则是
主导性的。

在这个过程当中，科技承担的仅仅只是
与金融实现深度融合与改造的角色，而金融
才是它的终极呈现形态。

当新技术完成了对于金融行业的深度
改造之后，金融行业不仅可以将以往的商业
闭环运行得更加完美，而且还可以在新的市
场环境下，找到新的商业闭环。

我们看到的以大数据、人工智能为代表
的新技术对于传统金融闭环的优化与提升，
正是将传统的商业闭环运行得更加完美的
体现；而以数字经济为代表的技术与金融的
完美融合，则是为金融在新的市场环境下找
到了新的商业闭环。

这时，真正承担主导角色的是金融玩

家，他们所做的依然是金融的买卖，科技仅
仅只是他们更好地从事金融买卖的工具和
手段而已。同时，科技扮演的不再是一个幌
子和噱头的角色，而是真正成为了金融的改
造者和赋能者，金融与科技的关系，真正得
到了厘清。

除了新金融表现出来的金融与科技关
系的厘清之外，它能够承担起金融科技的未
来，另外一个很重要的原因在于，它让金融
与科技的有了“交点”。

当下，无论是科技，还是金融，都在发生
一场深刻而又全面的数字化的浪潮和嬗
变。科技趋向于数字化同时，金融同样也趋
向于数字化。数字化，成为金融与科技共同
的目标和方向。

换句话说，金融与科技这两个看似毫不
相干的存在，在数字化的身上找到了共同的
归宿。那么，当金融与科技在数字化的身上
有了“交点”之后，它们呈现出来的状态是什
么呢？我认为，还是一个行业形态，特别是
可以将科技与金融的功能和属性都能够完
美发挥的行业形态。

于是，新金融，成为了金融与科技两种
元素“交点”的外在新形态。

当越来越多的金融科技玩家开始将关
注的焦点聚焦在科技身上，甚至开始改名成
为某某科技的时候，事实上再一次陷入到了
以往的怪圈之中。从表面上看，他们躲过了
监管，但是，同样将自身带入到了死胡同里。

真正以新金融为金融科技的终极形态，
跳出以科技为终极追求的乌托邦式的发展
模式，才是金融科技最完美、最具想象力的
新未来。

苹 果 公 司 终 于 忍 不 住 了 ，淘 汰 过 时 产 品 希 望 用 户 迭 代 新 产 品
众所周知，苹果公司的 iPhone6系列手

机一度非常流行，也被认为是苹果公司经典
系列产品之一。事实上，直到现在，还有很
多 iPhone6的用户在使用该系列产品，这也
是苹果开启大屏时代的开山之作。

1.产品迭代，苹果希望用户使用新产品
如今，苹果已经推出了 iPhone 13系列手

机，经历了一代又一代的产品迭代，iPhone6
系列产品的用户并不为所动，一直使用着自
己的老款产品。不过，如今，苹果公司已经
忍不住，要对这部分用户“下手”了。

最新的消息显示，在曝光的一份内部备
忘录中，苹果公司表示，它将在 12 月 31 日
将 iPhone 6 Plus 加入其过时产品名单，这意
味着自苹果公司停止销售该设备以来已经
超过五年时间。

苹果商店和苹果授权服务供应商继续
为过时产品提供长达 7 年的维修服务，但要
视零件供应情况而定。也就是说，一旦用户
的 iPhone6系列产品出现故障想维修的话，
已经很难进入苹果公司固定的维修店的，或

许只能在第三方维修方处寻找备件了，备件
得不到保障，那么也会刺激用户被迫换机。

2.iPhone 6系列的巅峰时刻难以超越？
回顾 iPhone6系列的发展历程，确实业

绩不俗。2014 年 9 月，苹果公司推出的
iPhone 6 和 iPhone 6 Plus 是其有史以来销售
的最受欢迎的两款智能手机，这两款设备具
有更大的 4.7 英寸和 5.5 英寸显示屏。这也
是苹果首次尝试大屏幕的 iPhone产品，而此
前三星、中国手机厂商早已推出自己的大屏
手机，但苹果直到 2014年才开始涉足大屏
领域。

众所周知，iPhone 6 Plus 在 2016 年就已
经停产，但用户对于 iPhone6系列的喜爱程
度以及使用过程还是非常“顽固”的。或许
是苹果公司也希望用户尽快迭代自己的产
品，早在 iOS 13 发布后，苹果就放弃了对
iPhone 6 和 iPhone 6 Plus 的支持。但用户并
不为所动，照样使用着自己的老款设备，不
为苹果最新的旗舰品所动，就是不换机。

在一定程度上，也是因为 iPhone6系列

足够耐用。iPhone 6 和 iPhone 6 Plus 是第一
批支持 Apple Pay 的设备，采用的A8 芯片和
改进的摄像头。如今的苹果已经进入A14
时代，系统也进入到 iOS15了。

3.用户为何不愿意舍弃 iPhone 6系列？
彪悍的业绩也让苹果创造了一个销售

奇迹，据不完全统计，iPhone6系列机型在全
球共卖出了 2.2亿台，也是目前为止全世界
销量最高的智能手机。那么为何还有这么
多的 iPhone6系列用户而不愿意选择及时迭
代 到 苹 果 最 新 旗 舰 产 品 呢 ？ 要 知 道
iPhone11、iPhone12一度时间的价格也是非
常实惠的。我们观察有几方面的因素：

其一是用户的使用惯性使然。自己的
iPhone6系列使用的还好好的，还能用，用户
也就不急着换机了。淘汰下的产品给谁使
用，这部分用户无疑是勤俭持家的用户，不
会太在意电子产品的时髦性和时尚型，属于
够用即可。能够满足自己的使用需求，就足
以。

其二是虽然苹果公司的新品价格出现

了一定的让利，不过那是最基本款的价格，
对于高配的 iPhone 13 Pro、iPhone 13 Pro Max
之类的产品，价格还是不菲的；动辄上万块
钱的价格，在这个疫情影响之后的消费季
中，很多用户还是望而却步的。而低配的版
本在一些方面，还不如老款的机器好用，用
户换机的热情不高也在情理之中了。

其三是进入到 5G时代之后，虽然 5G手
机越来越多，但是5G套餐以及5G的杀手级
应用其实还不是很多。用户的 iPhone6系列
产品应对目前的应用还是足够的，并没有换
机的刚性需求。在产品还能使用的过程中，
何必急于换机呢？以后如果5G的套餐更加
优惠了，5G的应用场景更加丰富了，用户要
使用 5G的需求上去了，换机迭代潮自然会
来临。

此外，对于 iPhone6系列用户来说，已经
习惯了此前版本的便捷性，也不愿意被花里
胡哨的更多新功能扰乱了自己的应用模式
和不断臃肿的系统包括应用，因此换机的热
情不高，也在意料之中了。


