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（上接第 51版）在基准情景下，2050 年
虚拟水的净进口将为我国节约水资源
3.275×1011 m3 ；2050 年中国食物贸易也显
著地节约了国内的土地资源，约 6.62× 107
hm2 。如果这些农产品在国内生产，所需要
的播种面积占 2015 年全国耕地面积的比例
为 49%。我们的预测表明，由于我国是水土
资源高强度利用的国家，而出口国多数是水
土资源低强度利用国家，2015 年的中国食
物贸易为全球节约了 9.5×1010 m3 虚拟水
和 1.52×107 hm2 耕地，2050 年由于中国增
加了食物的净进口，将为全球节约 1.344×
1011 m3 的淡水资源和 1.437×107 hm2 耕
地。中国未来食物的适度进口不但保障了
中国的水土资源安全，还将为全球农业可持
续发展做出重要贡献。

灌溉效率的提高会改变中国农产品贸
易对本国和全球虚拟水资源节约的影响，但
总体而言，到 2050年农产品净进口将帮助
中国节约12%的灌溉水，节约全球水资源将
近 1.1×1011~1.44×1011 m3 。具体来讲，假
如中国每年提高灌溉效率 0.5%（情景 S1），
国内虚拟水资源节约下降到 3.124×1011
m3 ，较没有灌溉效率提高的基准情景低
4.6%。灌溉效率的提高对全球虚拟水资源
节约的影响更加明显（下降 10%）（从 1.344×

1011 m3 下降到 1.212×1011 m3 ）。在情景
S2 下，假如中国在 2050 年每年提高灌溉效
率 1%，相对于基准情景，国内和全球虚拟水
节约将分别下降 7.6% 和 16.2%。同时，中
国农业灌溉效率的提高将显著节约国内农
业生产需要的灌溉水。

五、战略重点与政策建议
（一）总体目标与战略重点
2035 年总体目标：
食物总自给率达 88% 以上。谷物自给

率达到 90% 以上，其中口粮绝对安全、自给
率达 98%以上，玉米自给率达到 80%以上，
猪肉自给率达到 98%，牛羊肉自给率达到
70% 以上，禽肉蛋基本自给，奶制品达到
70%，蔬菜水果适度出口；

绿色高效多功能的高值农业得到快速
发展，产值占比为 90% 以上，成为农民农业
增收的最主要渠道；

农业生产进入可持续发展阶段。
2050 年总体目标：
食物总自给率达 85% 以上。谷物自给

率达 85% 以上，其中口粮自给率达 95% 以
上；农业全面实现绿色高效、高值、可持续发
展。

战略重点：农业生产力提升与保障国家
食物安全战略。坚持“藏粮于技”，通过大幅

提升农业全要素生产率来保障国家食物安
全的发展战略。

发挥农产品比较优势发展战略。坚持
有所为、有所不为，市场配置资源、发挥农产
品比较优势的发展战略。

绿色、高效、高值农业发展促进战略。
坚持特色、绿色、安全、生态、高效、多功能的
高值农业促进战略。

农业水土资源可持续利用保障战略。
坚持“藏粮于地”、节水增效、优化生产力布
局的农业可持续发展战略。

制度、政策、投资改革引领现代农业发
展创新战略。坚持依靠农村制度创新、农业
科技创新、农业支持政策创新、农业投资创
新引领现代农业发展的创新战略。

（二）主要政策保障
第一，持续加大科技和基础设施投入，

提高农业生产力。在投入数量上，建议政府
提高对农业研发的投资强度；同时，通过知
识产权的保护提升企业对农业研发投入的
积极性。在投入结构上，调整政府的农业研
发投入方向。在基础设施建设投入方面，不
仅要加大新增基础设施建设的投资力度，而
且要增加已有基础设施的维护和投入力度，
加大“藏粮于技”的支持力度。

第二，在保障粮食安全生产能力的基础

上，加大优势农业的发展。把有限的水土资
源用于食物的生产上；把畜牧业生产作为未
来农业发展的重中之重。加大优势农业（蔬
菜 / 水果、水畜产品等）及需求潜力大的农
业（绿色、多功能）的发展。

第三，改善市场环境、弥补市场失灵，从
技术、政策上支持高值农业发展。挖掘农业
增长与农民增收新动能，创造良好的市场环
境，推进“绿色、高效、高值农业发展战略”。
各地农业需在特色、高值、绿色和产业链增
值等方面寻求农业发展新出路，开拓农业发
展和农民增收的新领域。

第四，加快推进“农业永续发展”。优化
生产力布局，根据水土资源禀赋布局农业生
产，协调水土资源的短期和长期利用。扩大
休耕轮作、节水增效试点范围，提高水土资
源利用效率。坚持减本增效、绿色少污、资
源可持续利用的农业发展方向。

第五，优化配置“土地、劳动力、资金”等
农业生产要素，适度规模经营，改进科技研
发与推广体制，改善农业支持政策，保障国
家食物安全。加大对优势、特色、绿色农产
品的生产以及多功能农业的公共物品投入，
加大对这些产品和服务的市场建设，提升我
国农业的综合生产力和市场竞争力。

央视3·15晚会已经结束，相信又是很多
品牌商欣慰了，悬在嗓子眼的心又落回到肚
子里了。一年的紧张时刻终于过去了，而牵
扯到的企业估计也在急赤白脸地想着怎么
去“灭火”。比如某师傅方便面，某老牌老坛
酸菜面之类的已经在抓紧撇清和插旗菜业
没有一毛钱的关系。我们和“插旗菜业不是
公司供应商，节目中曝光的绿色酸菜包也未
供应给统一”。

品牌方的回应是越来越快了，那么我们
消费者是不是可以追问一句，贵公司的老坛
酸菜面真的是老坛里制造出来的吗？不是
收购老乡的“土坑酸菜”吗？敢不敢承诺？
敢不敢拿出巨额资金来接受群众监督，假一
罚百，甚至更多？仅仅撇清和央视曝光的厂
家的合作关系就完结了吗？其实并不是，因
为这些企业其实内心没有底，或者有底不敢
承诺。如果举报一例奖励百万，看看还有没

有这些践踏食品安全的违法分子？
食品安全一直是消费者最不能容忍的

底线，但总有企业要冒天下之大不韪，铤而
走险，挑战消费者的底线，公然践踏法律的
红线，这样的企业就应该一次罚得其倾家荡
产，并且永远禁入食品行业。如果没有铁腕
治理的决心和震慑力度，那么这些毫无职业
操守和企业公信力的企业就不会荡然无
存。对于这类企业，仅仅是简单地罚款和下
架某款产品是远远不够的。没有几十亿的
罚款罚得其心疼进而再推出“禁入”机制的
话，是难以真正地杀一儆百的。

在央视3·15晚上开播之后，笔者所在的
一些微信群就开始讨论被曝光的行业和一
些行为。其中直播砍价、带货无疑是最火爆
的一次爆料。尤其是一些直播中使用的颇
为“狗血”的桥段，明眼人一看就是假的，为
何还有那么多人会上当呢？绑架、抢单、走
私、偷渡、现场砍价等等狗血桥段比影视作
品都演得逼真。这样的设计，这样的环节，
为何还有人就认为是真的呢？真的意味天
下会掉下馅饼就砸在自己头上？而事实上，
天上没有掉馅饼，而是掉下来的陷阱，捕获
的就是这些爱贪小便宜的人，甚至以为自己

“捡漏”了，实际上被骗的血本无归。
有人会上当？最大的一个内因是“贪

念”。因为有捡小便宜的想法，有捡漏的侥
幸心理，因此才会进这些直播间，而且被一
个又一个托儿忽悠。进而在不知不觉中被
裹挟其中，毫不犹豫地出手，结果上当受骗。

央视3·15晚会曝光的内容：记者以主播
身份应聘进入永德祥直播间，号称“家有珠
宝工厂”的主播莎莎坦言，所有主播的“专
业”身份都是编造的。而那些“高货低卖的
亏本买卖”一般都比进货价高出一倍左右，
例如一款佛公卖货价 199元，实际进货价只
有88元。所谓的“出血砍价”，则是主播和货
主表演的双簧，每当主播拿起一件货物准备
替粉丝砍价，货主在报出一个特别高价格的
同时，会把暗码所代表的底价打在计算器
上，悄悄展示给主播，然后，双方都煞有介事
地连连砍价。

这种现象不由得让人想到在一些旅游
中，游客经常被带到一些卖玉、卖配饰等等
物件的场所，价格标的都是非常高企，并且
给你让利到五折、四折、三折等等，如果你相
信了这些价格，那么就错了。实际上大部分
价格甚至连零头都不到。但是一些旅游者
被裹挟着掏了钱，结果还是买了假货，自己
上了当。如今，这种消费陷阱已经被搬到了
网络上，搬到了直播间，忽悠的还是那些贪
小便宜的消费者，而监管难以到位，或者没
有能力监管覆盖，也给了这些不法分子有乘
之机。

如果这种直播带货砍价还是一种砍价
中的行骗，那么另一种所谓的现场砍价就更
狗血了。有大量直播间号称将砍价现场搬
到了原产地缅甸。承泽翡翠直播宣称，主播
在缅甸曼德勒矿区现场砍价，为粉丝代购。
而事实上，直播是在承泽翡翠位于昆明市的

一栋办公楼里，货主身着缅甸服装，现场布
景均为伪造。央视调查中提到的“点淘 app”
上的“石力派直播间”正在直播卖货，在收到
大量评论“315晚会正在曝光你家”后，该直
播间于当晚20:32分中断。

据悉，石力派是一家大型直播公司，有
三个直播基地，20多个直播间，主打带购模
式，把货主请到直播间，主播替粉丝现场砍
价。极不情愿的货主怎么同意主播把货物
强卖呢？商家货主所带来的翡翠饰品上标
有数字与字母相结合的代码，货主告诉记者
这些代码实际是“价格暗码”。石力派培训
师：“我们主播也算是一个演员，剧本里面的
主角。”“亏本买卖!大出血!商场卖你 4000多
元，我直播间 198元，上!”这样的价格诱惑，
让一些“意志不坚定”的消费者动摇了，出手
了，结果也就上当了。

“边境偷渡”“抢劫式砍价”直播为何还
能在网上盛行，这是值得我们思考的。在那
火平台的一个直播间，“偷渡货主”被主播绑
在树上，随身携带的“要价 200万的原石，被
砍到了19万”后卖出。而不少直播间所卖的
原石，一般都是从市场上借来的，被粉丝拍
到后，他们不会将原石直接寄出，而是诱导
粉丝做成成品，然后在市场上找个材质看上
去大体相当的廉价成品，寄给粉丝，他们称
之为配货。对这类直播带货，如果仅仅是一
封了之，其实还远远不够，应该从源头上杜
绝，除了封杀，还应该有巨额的罚款机制。

“狗血”砍价，直播欺诈背后的乱象不能简单地“一封了之”


