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新冠疫情冲击下，上海汽车
业面临巨大挑战。目前，特斯拉
上海超级工厂仍完全停产；上汽
大众、上汽通用等多家厂商采用
闭环生产，多家车企上游零部件
供应商面临停工。汽车分析师张
翔预估，上海疫情会对今年上海
的汽车业总产值产生 10 至 15 天
的影响，损失金额最高或达310亿
元（人民币，下同）。

从生产到销售都受到冲击
综合中新经纬、北京《中国企

业家》杂志 12日报道，疫情之下，
上海汽车业成为受冲击严重的主
要行业之一。早在 3月 16日，受
上海疫情影响，特斯拉上海超级
工厂就已经停产两天。3月28日，
上海疫情防控升级，以黄浦江为
界分区分批进行核酸筛查，实施4
天严控管理，特斯拉再次停产 4
天；一汽大众和上汽大众在进入4
月后也都宣布停产。自3月以来，
蔚来汽车位于吉林、上海、江苏等
地的供应链合作商受疫情影响就
已陆续停产，截至 4月 12日，蔚来
汽车整车生产已停滞4天。

中国的汽车版图中少不了上
海的一方天地。2021年，上海汽
车业总产量 283.32 万辆，占中国
汽 车 总 产 量 2652.8 万 辆 的
10.7%。相当于中国每生产 10辆
汽车，就有 1辆产自上海；汽车业
去年总产值 7586亿元，占上海全
市GDP总值的17.5%。

细分至新能源汽车，上海市
2021年新能源汽车工业总产值为
1772.56 亿元，同比增长 190%；新
能源汽车产量 63.19 万辆，增长
160%；新能源汽车销量超 25 万

辆，绿牌小客车上牌 24.31 万辆，
增长 107.1%。据公开数据，上海
的特斯拉超级工厂2021年产能达
45万辆，生产了全球一半的特斯
拉汽车。

闭环管理致产能缩水
不过，面对突如其来的疫情，

上海的汽车工业并没有完全熄
火，更多的车企采用了闭环管理
的方式。

4月 5日，上海市明确了闭环
管理的相关事宜，闭环管理是指
在封控期间，员工生活、工作、交
通都在园区(厂区)内，实行两点一
线封闭式管理，在做好各项防疫
措施的前提下，实行封闭生产。

闭环管理能够保障生产不停
滞，但产能方面却无法与闭环管
理前相提并论。业内人士称，当
前，上海汽车行业的产能正在减
少。其中，上汽大众的安亭一厂
就下降了近四成的产能。该厂闭
环期间每天生产约200辆，而闭环
前每天能生产320余辆。

核心零部件供应链厂商与车
企类似，华虹集团、安波福、博世
等零部件生产商均采取了闭环管
理的措施，“从 3 月 27 日起，6000
多名华虹员工就吃住在厂区，以
会议室和走廊为‘临时卧室’。”相
关人士透露。

负责为车企提供零部件的厂
商在保障产能方面就更急迫了，
如给中国大部分主机厂供应线束
的安波福，在安排了 1800多名员
工闭环生产后，产能也仅达到闭
环前的80%；而博世在上海的两家
工厂则“尽一切努力维护供应链，
尽可能满足客户的需求”，业内人

士说。
全年最高损失或超310亿元
此轮疫情，对上海车企影响

有多大？华泰证劵发布研报称，3
月受疫情扰动和宏观经济下滑拖
累，中国车市需求走弱，乘用车和
商用车销量同比双降。

据中国乘联会数据，3月的乘
用车生产量为 182.3万辆，同比下
降 0.3%；厂商批发销量为 181.4万
辆，同比下降1.6%。

具体到车商来看，上汽系车
商 3月广义乘用车零售销量均大
幅下降，上汽通用、上汽大众和上
汽通用五菱三月销售量分别为 7
万辆、7.8万辆和9万辆，同比下降
40.5%、34.6%和 22.4%。对此，中
国乘联会秘书长崔东树认为，主
要还是受疫情因素影响。

汽车分析师张翔认为，疫情
对汽车业的影响主要体现在供应
商减产停工、车企无法交付订单
带来的营收损失。“以特斯拉为
例，3月 28日停工以来，预计会减
少 3.6 万辆汽车的生产。以平均
售价 30 万元算，预计将减少 108
亿元的销售收入。”张翔说。

就目前的形势来看，上海疫
情对汽车行业的影响将重点体现
在4月。张翔预估，本轮疫情会对
2022年上海的汽车总产值产生10
天至 15天的影响。“将 10天至 15
天单位换算为年，则 2022年上海
的汽车总产值预计将损失1/36至
1/24。以2021年的7586亿元的汽
车总产值计算，损失大概在207.83
亿元至311.75亿元。”张翔说。

近期黄金价格再度进入上行
通道，抢购黄金的大爷大妈笑了。
不仅如此，更有不少投资者借道黄
金ETF、黄金概念股布局。

基金人士表示，高通胀和股市
调整或支撑投资者对黄金的避险
需求，而健康的金饰消费和央行购
金也有望为黄金表现提供长期支
持。

黄金ETF全球流入创新高
Wind 数据显示，3 月以来，

COMEX黄金价格上涨约4%，3月
份一度突破每盎司 2000 美元大
关，并于 3月 8日创近一年半来新
高，每盎司2078.8美元。

金价3月表现强势，全球股市
震荡之下，避险资金借道 ETF 狂
买黄金，黄金 ETF 成为资金的避
风港。

根据全球黄金协会最新发布
的报告显示，3月全球黄金ETF录
得净流入 187.3 吨，合 118 亿美元
(折合约 751亿人民币)，创近六年
以来最高流入纪录。3月所有地

区均净流入，主要由北美及欧洲基
金增加持仓带动。

从海外具体数据来看，3月以
来，超过 38亿美元(折合约 242亿
元人民币)涌入全球最大黄金指数
基 金 ——SPDR 黄 金 ETF
(SPDR Gold Shares)，令该基金
规模迅速膨胀。截至 4 月 13 日，
SPDR 黄金 ETF 规模达 680 亿美
元，折合人民币约4328亿元。

全球黄金协会的报告称，亚洲
地区基金 3 月净流入 2.6 吨，合
1.66亿美元(折合约 10亿人民币)，
其中中国基金是主要推动力。
Wind数据显示，作为国内规模最
大的黄金 ETF，华安黄金易 ETF3
月内获 14.22亿元资金流入，最新
规模超120亿元。

黄金概念股备受青睐
根据基金一季报显示，银泰黄

金、湖南黄金、西部黄金、山东黄金
等多只黄金概念股被基金增持。

一季度基金持有黄金股变动
情况

Wind数据显示，截至 3月末，
银泰黄金共被 13 只基金持有
6773.68万股，占流通股比 2.77%，
持股总市值超过59000万元。

具体来看，华夏基金、前海开
源基金、华泰柏瑞基金持有较多。
华夏核心制造一季度持有银泰黄
金股票超过 3000万股，占流通股
比达到 1.23%；前海开源金银珠宝
持有也超过 1000万股；此外华泰
柏瑞富利、前海开源核心资源、华
泰柏瑞恒利等基金持有均超过
250万股。

基金一季度持有银泰黄金情
况

山东黄金也被多只基金重
仓。截至3月末，该公司被24只基
金持有 2975.75万股，占流通股比
0.82%，持股总市值超过 56000 万
元，其中一季度被增持 229.72 万
股。此外，西部黄金、山东黄金一
季度均被增持超200万股。

此外，调研数据也透露出机构
关注黄金投资的热情。今年以来，

中国黄金、山东黄金、湖南黄金等
多家公司被机构投资者们调研。
其中中国黄金共组织了14场机构
调研，共计有75家基金公司参与。

“淘金者”不仅是公募基金，保
险类资管产品(混合型)里出现了
第一只黄金驱动的产品——人保
资产安心创优黄金驱动资产管理
产品。一位基金业内人士向记者
透露，在今年债券与股票价格大幅
波动的情况下，这款产品之所以能
业绩领跑同类产品，部分原因在于
其黄金ETF的配置比例较高。

双重属性助力黄金涨势
在业内人士看来，黄金 ETF

之所以受到欢迎，主要得益于黄金
的抗通胀属性与避险属性“发
酵”。具体而言，随着全球大宗商
品价格趋涨令通胀率居高不下，大
量资金开始流入黄金对冲通胀风
险；与此同时，地缘政治风险升级
令金融市场不确定性增加，吸引众
多投资机构加仓黄金避险。

博时基金基金经理王祥认为，

全球通胀的高粘性与地缘冲突的
脉冲性将给中长期金市表现带来
强烈支持。但短期仍需警惕缩表
落地时，长端利率抬升对金价的阶
段性冲击。华夏基金基金经理荣
膺也认为，黄金ETF 具有天然的
抗通胀属性，是作为投资组合的长
期配置，平滑波动的好方法。

某基金投资人员透露：“越来
越多机构投资者与高净值投资者
都在投资组合里增加黄金类资管
产品，实现资产配置的更低波动性
与稳健回报率。”

世界黄金协会认为，2022 年
的黄金走势可能与 2021年类似，
支撑和制约黄金表现的因素会同
时存在。短期内，黄金表现或受制
于真实利率对全球主要央行收紧
货币政策以及控制通胀的反应。
但是，高通胀和股市调整或支撑投
资者对黄金的避险需求，健康的金
饰消费和央行购金也有望为黄金
表现提供长期支持。

超750亿元持续涌入！

黄金ETF成资金避风港 全球流入量创纪录

疫下上海汽车业踩“刹车”
业内：全年损失或超310亿元

得益于美国市场新冠检测
试剂订单大幅增长，在A股上市
的九安医疗今年一季度豪赚逾
140亿元（人民币，下同）。这样
相当于赚了过去十年利润总和
的15倍。

美国订单引爆业绩
综合深圳《证券时报》、上海

第一财经报道，九安医疗是一家
医疗器械公司，主要产品为电子
血压计、血糖仪等电子医疗设
备，2010年顺利在深交所上市。

九安医疗 12日在深交所发
布业绩预告，预计今年一季度净
利润为 140亿元至 160亿元，同
比 增 长 36707.43% 至
41965.63%。扣非净利润 140亿
元至 160亿元，比上年同期增长
738452.44%至843959.93%。

对于业绩暴增的原因，九安
医疗解释称，受美国疫情发展的
影响，当地对新冠抗原检测试剂
盒产品需求大幅增长。报告期
内，公司 iHealth 美国子公司就
iHealth新冠抗原检测试剂盒产
品通过自身渠道及亚马逊平台
进行销售，并与客户签署重大合
同及订单。该产品的销售收入
增长为公司报告期内的业绩作
出了重要贡献。

与此同时，九安医疗还披露
了业绩快报，2021年度，公司实
现营业总收入 25.12亿元，同比
增长 25.11%；实现归属于母公
司所有者的净利润9.13亿元，比
上年度增长276.87%。

这意味着，九安医疗在
2022 年第一季度赚的钱，是
2021年全年的15倍以上。在已
披露一季度业绩预告的A股上
市公司中，若按照净利润下限来
比较，九安医疗 140亿元的单季
净利，能够排在第三位，仅次于
中远海控的 276亿元，以及贵州
茅台的166亿元。

一季度利润是过去十年利
润总和15倍

Wind数据统计，九安医疗
过去十年（2012年-2021年）合
计利润为 9.4亿元。这相当于，
九安医疗在一个季度内赚的钱，
是它过去十年利润总和的 15
倍。如果按一季度 90天计算，
相当于每天净赚超1.5亿元，“印
钞”速度堪比茅台。

九安医疗如此爆炸性的业
绩增长，惊呆了不少网民，有网

民称：“印钞机，没错了”。有投
资者直呼：人家去年暴涨是应该
的！也有人表示，“干一年吃利
息，啥也不用干了。”

还有网民算了一下：“一个
季度利润 150亿元利润，平均每
天利润1.7亿元，真是牛，若按照
利润 50%，九安的营业额要有
300亿元，折合近 50亿美元，太
牛了。”

股价曾在两个月时间涨12
倍

值得一提的是，九安医疗曾
是A股市场上的大牛股。2021
年 11月 7日，九安医疗公告称，
美国子公司 iHealth家用新冠自
测试剂盒获得FDA的应急使用
授权；11月15日，九安医疗又在
互动平台上表示，公司的新冠抗
原家用自测OTC试剂盒产品已
经开始规模生产，并已于上周初
开始由子公司 iHealth美国在当
地现货热销，公司目前的月产能
为1亿人份，计划估算到2022年
初，产能增至每月2亿人份。

随后该公司股价便一飞冲
天。2021 年 11 月 15 日至 2022
年1月18日期间，九安医疗的股
价涨幅超过 12 倍，最高触及
88.88元/股。在此期间，九安医
疗频频被质疑“炒作股价”，公司
也多次收到深交所下发的关注
函。

今年 1月中旬开始，九安医
疗陆续披露新冠抗原检测产品
在美国签订大单的情况。1 月
14日，九安医疗公告，美国子公
司和美国ACC于1月13日签订
了《采 购 合 同》，向 其 销 售
iHealth 试剂盒产品，合同价税
合计金额为 12.75亿美元(含运
费)。双方于 1月 26日就该《采
购合同》签署《变更合同》，在原
合同 2.5 亿人份 iHealth 试剂盒
产品的采购基础上，再追加采购
iHealth 试剂盒产品 1.04 亿人
份，总合同金额从 12.75亿美元
增加至17.75亿美元。

截至4月1日，美国ACC已
经累计向公司美国子公司支付
货款 11亿美元，上述货款已全
部到账。据此推算，九安医疗美
国子公司仍有 6.65亿美元货款
尚未到账。九安医疗称，上述情
况符合合同规定的交货和付款
安排，该合同在正常履行过程
中。

美国订单引爆业绩
中国一上市公司一季度豪赚逾140亿


