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千亿二手机增量市场，没有线下门店的机会？
你或许买过二手手机，也可能出售过自

己的旧手机。正是这一买一换之间，撑起了
二手机市场近万亿规模的巨大想象空间。
但是，近一两年来有很多做线下门店的二手
机商家，却频频感叹生意没法做了，其中最

“没落”、最显眼的莫过于华强北二手机柜
台。

曾几何时，华强北的二手手机交易量一
直维持在每年千亿元级别的水平，更是养活
了众多的商家和背包客。如今二手机整体
市场并没有萎缩的情况下，华强北商家的困
境，真的是因为线下店拼不过线上交易平台
了吗？

二手旗舰机卖不动了？
“现在没人（商家）做中低端的二手机

了。”
在华强北经营二手机柜台的刘兑（化

名）向懂懂笔记透露：在五、六年前，赛格和
远望商城里面到处都是卖二手机的一米柜
台。如今，仅存的二手机一米柜台只能在部
分通讯商城出入口（明显处）才能看到。

原本成千上万家二手机一米柜台，在最
近一、两年内陆陆续续撤柜离场。对于扎根
在华强北将近十年的刘兑来说，可谓感触良
多。

刘兑回忆，2016年是改变华强北二手机
商命运的一年。国产手机的崛起、千元机型
的畅销，让廉价的中低端二手机需求减少。

当时华强北中低端智能机的售价也就
大几百元。而消费者再加几百元，完全可以
买到一台入门千元机，所以曾经走量的中低
端二手机几乎没了销路。

为了维系经营，部分二手机商家开始专
注做起主流手机品牌旗舰的二手机买卖。
至于原因，自然是旗舰二手机利润高，同时
旗舰二手机仍有较大的市场需求，“可以说，
五六年前转做二手旗舰机的商家，又继续舒
服地‘活’了几年。”

当时，对于预算有限又想体验品牌旗舰
机型功能、性能的普通用户而言，少花费几
百、上千元的价格，相当于六、七折购买了一
台主流品牌的旗舰手机，虽是二手仍然是一
个很香的选择。

在信通院此前发布的一份公开数据中
显示，中国智能手机在经历了2017年前的高
速发展之后，出货量一直呈现下降趋势；
2020年，国内手机市场总体出货量累计3.08
亿部，同比下降20.8%。

与此同时，在新机出货量呈现下滑趋势
的几年，国内二手机、尤其是二手旗舰型手
机的交易量，却呈上升趋势：回收宝发布的
白皮书显示，2016~2020年间二手机市场迎
来繁荣期；转转也发布报告指出，2020年国
内二手机的交易量持续走高。

其中，交易量排名靠前的二手机，大部
分是主流品牌的上一代的旗舰机型，而2020
年新发布的 iPhone 12，同样榜上有名。在线

下市场，不少华强北二手商也靠大量买卖二
手的旗舰手机，赚得盆满钵满。

“2020年暑假旗舰，店里几乎每天都能
出十几台 iPhone，几十台安卓机。”刘兑坦
言，这光景就持续了一年。2021年之后主流
品牌的旗舰二手机，也开始卖不动了，“因为
疫情的原因，店里的销售额直接拦腰折，只
有 2020 年时的一半。”

可以看到，新机与二手机的销量是此消
彼长的关系。根据信通院的数据显示：2021
年全年，国内智能机出货量达3.4亿（台），同
比增长15.9%，扭转自2017年以来连续下滑
的颓势。

与此同时，网上也几乎看不到二手电商
平台晒出2021年度二手机销量“成绩单”，对
外公开增长数据了，这些似乎也已经说明了
二手机行业遇到的困境。

刘兑认为，随着部分旗舰机型价格回
落，加上厂商针对性推出了旗舰的“青春
版”，瓜分了不少二手市场的需求。只要消
费者肯“牺牲”掉一部分旗舰手机的需求，同
样能以更低价体验到旗舰机的主流性能。

“花 5000多买二手 iPhone 12不如直接
买台13 mini，性能还更强一点儿呢。”至于用
户的“牺牲”——则是尺寸、续航等，但其它
性能与 iPhone 13并无太大差别。刘兑表示，
类似的还有三星的 FE系列、小米的“青春
版”等。

既然用户只需要在小部分功能上进行
妥协，即可以更低的价格买到“青春版”机
型，体验到旗舰机的同等性能，那么上一代
的二手旗舰机，自然就不香了。他猜测，刚
推出搭载A15芯片的 iPhone SE3 ，或许会作
为 iPhone 13“青春版”，继续收割大批小屏爱
好者与预算有限的学生族。

不过，导致华强北二手机业务的“没落”
的原因，似乎不止于此。

线下回收二手机太难了
“现在卖二手机难，收品相好的二手机

更难。”
在另一家通讯商城，李哥是商城内为数

不多的二手机商家之一。在华强北商城谋
生的近五年时间里，李哥见证了当地二手机
市场的另一个“巨变”——从准新机遍地任
挑、价格任砍，到成色好一点的二手机一机
难求。

他发了一张图片，图上有四台 iPhone6
系列的手机，一旁还有几台难辨品牌的安卓
旧机。他表示，这就是他最近一周内，通过
同行、线上平台收下的全部二手手机。

至于回收手机的成色，更是惨不忍睹：
一台 iPhone 6屏幕稀碎，一台安卓手机无法
开机。即便修好，类似的手机也只能以200~
300元的价格出售给顾客当备用手机，每台
手机只赚二三十元。

“现在要找台成色好一点儿的，比如
2017年的 iPhone X都有一定的难度了。”李

哥抱怨道，现在的普通消费者，似乎越来越
“惜售”自己手头的二手手机，一是信息安全
意识提升、二是用机的周期拉长，旧手机淘
汰残值不高。

即便要处理掉旧手机，很多人往往也是
通过以旧换新等简单、直接的方式出手，“有
很多二手机，还是附近经营全新手机的商家
出售给我的以旧换新机，都是用了好几年，
性能落后的型号了。”

去年年中，中国移动终端实验室发布了
2020年第二期5G终端消费趋势报告。报告
显示，消费者的手机平均更换周期已经高达
25.3个月，即平均换新手机的周期节点，已
经突破两年大关。

其中，最为“淡定”的是 iPhone手机用
户，平均换机周期达 27.1个月，至于注重新
鲜体验、常购买万元以上机型的“土豪”用
户，平均换机周期也达到了21个月。

“和以前手机每一代都有很大变化不同
了，如今的手机性能普遍过剩，电池续航也
高，手机用上两三年都不会觉得不够用，新
机的性能又是在挤牙膏，对普通消费者吸引
力不强，自然没有换机的理由。”

李哥坦言，也正因如此，商家收二手机
时要么见不到成色较好的机型，要么就是收
到手的都是用了好几年，性能到达淘汰临界
的手机，再次出售时价格都偏低，利润空间
也有限。

可是，尽管消费者更换手机的周期延
长，出售二手机的需求在减少，但也不至于
完全没有二手机买卖的需求。为什么如今
二手机商家会有“一机难求”的感受呢？

李哥告诉懂懂笔记，因为现在主要的二
手机买卖需求，很多都让电商平台“抢”走
了。

“现在转转、闲鱼等二手电商，回收出售
二手机都已经是系统化流程了。”在他看来，
消费者若有出售、置换二手机需求，可以直
接在电商平台上下单，快递还能上门取手
机，甚至有信用回收机制（先拿到一部分钱
款），回收全程十分简单快捷。省时省力而
且也更方便，消费者卖二手手机的对象已经
转移了。

显然，消费者手机更迭周期的延长，在
一定程度上导致二手机市场需求的降低，加
上二手电商平台的冲击，令线下二手机门店
生意越来越难做了。

二手机转向下沉市场？
“华强北的二手机生意，真的越来越难

做了。”
去年，阿群退掉了他在华强北的二手机

柜台，回到家乡潮州潮安的庵埠镇，并在离
家不到一公里的地方开了一家通信商行，主
要是代理入网开户、销售二手机，顾客大都
是附近的村民。

他告诉懂懂笔记，以往，华强北商家所
回收的二手机除了“内销”之外，还有一部分

经过翻新后，会通过在华强北淘货的海内外
“倒爷”出售到中东非地区，“二手 iPhone 手
机，在经济不发达的国家相当受欢迎。”

然而，随着国产智能手机“出海”大受欢
迎，廉价手机开始大量取代二手机。加上疫
情之后，商家手上大量的二手机库存销不出
海，一米柜台经营陷入了困局，面临前所未
有的挑战。

“在一、二线城市，很多型号的新手机价
格不算贵了，加上性能普遍过剩，很少会有
用户买二手机，更何况是用了两三年，廉价、
成色很一般的二手机。”阿群透露，面对这种
局面，包括华强北在内的很多二手机实体店
商家瞄准了下沉市场。

相比一、二线城市，小城市、村镇中的老
年人占比较大，购买手机通常也不追求极致
性能，而是手机的价格、性价比等因素。因
此，下沉市场对于廉价二手机的需求，仍会
是居高不下。

“这也是我回到庵埠开手机店，卖二手
机的原因。附近都是老人和农民工。”至于
二手机的货源，阿群并不担心。尽管在小城
市很难回收到主流二手智能机，但他仍能通
过华强北的商家同行，批发到价格低廉、性
价比高的二手机。

对于一、二线城市大部分消费者而言，
这类手机连当备用机的资格都没有，但在小
城市，廉价的二手智能机往往还有一到两
年，甚至是更长的价值周期，“这半年多，几
百元一台 iPhone 8P 、华为 nova 3卖得可好
了。”

阿群透露，由于华强北二手机业务日渐
式微，因此也有部分同行和他一样回到家
乡，在乡镇经营起通讯商行，并从华强北的
同行手里拿货，让大量二手智能机涌入下沉
市场。

“现在手头的便宜二手机，几百块都懒
得卖，直接打包卖给老家的同行了。”阿群的
说法得到了李哥的证实，他告诉懂懂笔记，
尽管打包出售的廉价二手机每台只能赚二、
三十块钱，但好在需求量够大，还是能维系
经营的。

不过他也担忧，目前下沉市场对于低端
二手机的消费需求，或难以长久。之所以有
这份顾虑，是因为随着城市与乡镇生活水
平、流行趋势差距逐渐缩小，乡镇农村的用
户对于手机方面的消费观，自然也会有更高
的要求。

几年后，二手智能机的“最后出路”——
下沉市场实体门店，或许也会随之消失。两
年前曾有相关行业人士认为，二手机将是一
个千亿的增量市场，但从2020年后的市场轨
迹来看，这个千亿市场恐怕很难将线下二手
机业务囊括进去了。

新能源车、太阳能电池产量大增！猪肉价格还要涨？

国家统计局新闻发言人付凌晖在国新
办举行的新闻发布会上表示，总的来看，8月
份国民经济顶住多种超预期因素影响，延续
恢复发展态势，主要指标出现积极变化。我
国经济长期向好的基本面和支撑高质量发
展的要素条件没有改变，一系列稳经济一揽
子政策和接续政策措施效能加快释放，我国
经济有望恢复向好，运行在合理区间。

多数指标好于上月

付凌晖介绍，经济延续恢复发展态势，
多数指标好于上月。

工业生产回升加快。8月份，全国规模
以上工业增加值同比增长4.2%，比上月加快
0.4个百分点；环比增长0.32%。1-8月份，全
国规模以上工业增加值同比增长 3.6%，比
1-7月份加快0.1个百分点。

社会消费品零售总额累计增速由负转
正。1-8月份，社会消费品零售总额 282560

亿元，同比增长0.5%，1-7月份为下降0.2%。
固定资产投资稳中有升。1-8月份，全

国固定资产投资（不含农户）367106亿元，同
比增长5.8%，比1-7月份加快0.1个百分点；
8月份环比增长0.36%。

城镇调查失业率有所下降。8月份，全
国城镇调查失业率为 5.3%，比上月下降 0.1
个百分点。

新动能继续成长。1-8月份，规模以上
高技术制造业增加值同比增长8.4%，高技术
产业投资增长 20.2%。8月份，新能源汽车、
移动通信基站设备、太阳能电池产量同比分
别增长117%、25.7%、21.6%。新业态较为活
跃，新消费驱动力在增强。1-8月份，实物商
品网上零售额同比增长5.8%，比1-7月份加
快 0.1个百分点，占社会消费品零售总额的
比重达到25.6%。

“我国经济顶住压力持续恢复，运行在
合理区间，主要指标出现积极变化，表明我
国经济韧性强、潜力大、空间广的特点明
显。”付凌晖说。

经济有望恢复向好 运行在合理区间
对于下阶段经济走势，付凌晖称表示，

尽管当前外部形势依然复杂严峻，国内经济
恢复还面临不少困难和挑战。但我国经济
长期向好的基本面和支撑高质量发展的要
素条件没有改变，一系列稳经济一揽子政策
和接续政策措施效能加快释放，我国经济有

望恢复向好，运行在合理区间。
付凌晖分析，国内需求逐步扩大，从投

资看，稳投资政策持续加力，项目开工保障
增强，支持设备购置和更新升级，新开工项
目个数和计划总投资均保持较快增长，有利
于基础设施和制造业投资稳定增长。

从消费来看，就业总体稳定，在疫情精
准防控和促消费政策作用下，居民消费有望
逐步恢复。特别是汽车和家电消费优惠政
策发力，有利于拉动大宗商品销售的增长。

从近期情况看，推动基础设施投资增
长、促进汽车等大宗商品消费等稳经济政策
效应逐步显现，下阶段，随着政策的持续发
力显效，将进一步巩固经济恢复基础，推动
经济回升向好，持续发展。

猪肉价格不具备大幅上涨基础
谈及下阶段猪肉价格走势，付凌晖表

示，随着国庆等假日临近，猪肉需求会有所
增加。下阶段猪肉价格可能会有所上涨，但
不具备大幅上涨的基础，价格稳定还是有较
好的条件。

从供给来看，目前生猪产能总体处于合
理水平，随着市场价格上涨，生猪养殖的盈
利状况目前比较好，大部分养殖户预期向
好，有利于生猪供给总体稳定。

从政策面来看，在生猪价格过快上涨的
同时，政府储备冻猪肉适时投放，引导猪肉
价格处于合理区间。


