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健康护理

彩虹宗旨彩虹宗旨
真心对待真心对待 细心照顾细心照顾
耐心辅导耐心辅导 热心员工热心员工

隶属全美最大的医疗护理机构，正规化、现代化、人性化的管理模式。

拥有华人优良传统，积累了十四年专业管理经验和细心的工作人员。

完善的医护服务：预约医生，问诊，跟踪健康状况及安排交通接送。

在营养师的指导下提供营养美味的早餐、午餐及点心。

协助申请各项老人福利(包括Medicaid 和 Medicare) 。

提供有趣的室内外娱乐及购物活动和中美两国传统节日庆祝活动。

全新装修，安全舒适卫生的活动环境。

衷心感谢华府地区的华裔老人的支持!
在新的一年我们推出全新打造的彩虹老人日间健康护理中心!
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华府首创的华裔老人日间健康护理中心
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电热毯卖爆欧洲真相：工厂并没大单，经销商低价甩货
即将到欧洲留学的张鑫，看到能源紧缺的消息，在出发

前往行李箱塞了半箱取暖用品：电热毯、充电暖手袋、发热
鼠标垫。

欧洲的寒冬和能源紧张问题，不仅影响着张鑫，也正在
引起国内的行业“波动”。

从 9月开始，中国电热毯在欧洲畅销的话题便频上热
搜。一个多月时间，不仅是电热毯，光腿神器、暖手宝等国
内“过冬八件套”开始被欧洲消费者“买爆”。电热毯上市公
司彩虹集团也成为近期A股的焦点。

出口并非彩虹集团的主业。据公司公告披露，截止今
年 6月底，彩虹集团电热毯等取暖产品实现海外销售收入
21万元，目前在手订单金额约133万元，合计占上一年度公
司营业总收入的0.13%。

但是，这并不影响股民对彩虹公司的看好。9月至今，
彩虹集团总市值已经大增超25亿。不过，其他取暖设备公
司就没有彩虹集团那么幸运，他们并没有靠着这次短暂的
风口实现飞跃。

浙江慈溪是国内较大的取暖器出口产业带，在这里有
近200家取暖器工厂。一些工厂的订单排到了春节，但总订
单量并没有明显的上涨。

尽管不断收到来自欧洲客户的需求，但理性告诉他们，
现在生产已经太晚。

工厂的判断是正确的。在德国做跨境贸易的陈明就亲
眼见证了，国产电热毯在德国从脱销到滞销的整个过程。

他告诉Tech星球，5、6月份在德国的确有一波电热毯抢
购热潮，但时间非常短暂。现在再入局电热毯，极有可能成
为滞销库存。

但还是有人想要抓住这次风口。这是近几年来，为数
不多有可能带来财富改变的机会。他们只希望这股风，能
吹得更大一些。

“生产旺季拉长，但订单没有明显增长”
欧洲的“平价取暖热潮”，还是传导到了国内。
根据中国家用电器协会数据显示，2022年，我国多数家

电产品对欧洲出口额下降，但电暖器、电热毯品类逆势增
长，1至 7月，累计出口额分别达到 4.9亿美元和 3340万美
元，其中，电热毯的增长达到 97%。据海关总署数据显示，
今年7月，欧盟27国进口中国电热毯达129万条，环比增加
150%。

浙江慈溪，是国内四大家电产业基地之一。在这里有
2000多家家电工厂，而生产取暖用品的工厂有快200家。

这里也是中国最大的电暖器出口地之一。慈溪电商协
会会长余雪辉告诉Tech星球，头部取暖器工厂的年销量能
达到两千万到三亿。并且有六七成工厂过去十几年都是以
出口为主，销往美国、俄罗斯、巴西等国家。而近期，他频繁
接到来自欧洲客户的合作电话。

但这并没有让工厂老板们感到兴奋。“零售端热闹，但
工厂端现在接大订单并不现实”，余雪辉解释道。

老板们都明白，现在欧洲出现的采购取暖器备用热潮，
是临时应季采暖的需求。“因为欧洲是担心冬天燃气不足可
能会影响取暖，这种临时性需求，大家都会优先考虑价格，
另一方面，整个消费信心都不足，所以低价产品更受欢迎”，
余雪辉告诉Tech星球。

但现在这个时间点，已经没有工厂会接来自欧洲的大
订单。

“现在时间已经很晚了”，余雪辉向 Tech星球解释说，
“因为生产周期的问题，虽然欧洲那边有需求，但是到我们
这边可能就已经生产不了了。”

传统取暖器的下单旺季是每年的3、4月份，因为需要生
产和海运交货的时间周期，现在下单再到欧洲消费者手里
已经是圣诞节之后。此外，出口欧洲各国还需要时间取得
相关认证资质，整个交货周期再次被拉长。

余雪辉统计过，慈溪取暖工厂的欧洲出口订单没有出
现明显上涨。但欧洲的“平价取暖热潮”，还是让今年取暖
工厂难得地出现10月依然是生产高峰的时刻。

在俄乌冲突爆发之后，此前每年3、4月本该下单的客户
都开始观望，延迟下单。这让工厂减少了大量订单，“原本
四个月的接单旺季变三个月了”，余雪辉说道。

每年 6至 9月，是取暖用品生产的旺季，一些客户临时
加单，让 9月本该结束的旺季延长到了 10月。以往这个时
间，取暖工厂开始着手寻找夏季风扇的客户订单。但现在，
工厂还在加班加点赶取暖器的工期，有的工厂订单甚至已
经排到过年春节时间。

“今年总体销量下降在10%以内的工厂，都已经算很好
的了”，余雪辉告诉Tech星球，“相比其他的小家电，取暖产
品的出海销量是增加的，但大家交流的时候，还是觉得今年
总体能保平就已经很优秀了。”

从“求电热毯工厂资源”，到“低价转手甩货”
多年的跨境贸易经验告诉陈明，现在早就过了最佳入

场的时间，已经不能再打电热毯的主意。
在今年5、6月份，因为国际形势，德国油价开始上涨，陈

明甚至买不到厨房用油。而电价已经涨了三倍。“之前差不
多0.2欧元一度电，现在要0.6欧元多”，陈明告诉Tech星球。

还不知道暖气费要涨多少的德国居民，开始储备更多
取暖产品抵御还未到来的冬季。就在那两个月，中国的电
热毯、电暖炉一时间成为抢手货。

陈明身边就有不少在 5、6月卖出上千条电热毯的同
行。他告诉Tech星球，“那些能销货的贸易商，其实是之前
就在德国卖过电热毯这一品类的”。

利润尽管诱人，但陈明也并未所动。他清楚地知道，商
机稍纵即逝，并且只属于有准备的人。“身边朋友能抓住需
求是因为他们恰巧当时有库存”，陈明告诉Tech星球，“而且
他们之前就有品牌，有供应链资源，有认证，只需要下单生
产就可以。”

王立就是其中的幸运儿之一。
一直做跨境出口贸易的王立，在德国有自己的仓库和

品牌。在之前，王立就贴牌销售电热毯。这一次突如其来
的需求，让他成功清掉积压多年的库存。一条平时60-70欧
元的电热毯，在当时能涨到 80-90欧元。王立怎么也想不
到，积压的库存还能让他小赚一笔。

看准时机的王立，立马联系国内工厂再临时生产了一
批电热毯。但这批货被德国批发商抢空后，王立并没有再
向工厂加货。他也知道，突如其来的热潮维持不了多久。

德国的冬天，温度到零下的日子并不多。在陈明的印
象里，一件防风衣再加羽绒内胆，就能度过整个冬天。

9月，德国有些城市已经下起了第一场雪。10月，德国
就已经开始城市供暖。20%的暖气费涨幅，让陈明完全不担
心今年冬天，“一个月的暖气费大概就涨了 20%左右，没有
那么夸张，大家还能承受，可能卢森堡那边涨得厉害一点。”

很快，贸易商群里的消息，就从“求电热毯工厂资源”到
“低价转手电热毯现货”。“8、9月就已经有人在群里出货
了”，陈明回忆到。

“有个西班牙的卖家，一整个集装箱的货在低价出，说
明这批货到西班牙就没有卖掉过”，陈明告诉Tech星球。

看着焦急的群友们，陈明很庆幸自己还好没有踩坑。

不想“错过”机遇：总比生产线暂停要强
陈明计算过，用电取暖的成本并不比使用暖气低。只

要没有断暖气，基本不会有人考虑用电取暖。“之前大家都
是怕冬天暖气费翻几倍，或者可能断暖，才储备一些电热毯
之类的”，陈明解释道。

“我认识的德国人买得不多，反而是一些中国人在囤电
热毯”，陈明发现了这个有趣的细节，“安装了太阳能板，或
者地热能的德国家庭，也不太担心无法过冬。”

“因为大部分是中国人在参与进口电热毯这件事”，陈
明分析，“这段时间客户不停的在发货，朋友圈就知道电热
毯在热销，大家都会想着去囤点，反正不贵。”但热销也仅限
于电热毯这类耗电并不算高的产品。

事实上，在欧洲当地的本土品牌，也早已有满足不同需
求的电热毯品牌。据界面新闻报道，在德国能够挤上销量
榜的电热毯，是德国本土的Beurer品牌、美国的Dr. Watson
品牌。陈明也告诉Tech星球，不追求性价比的家庭可能会
优先买价格贵很多的本土品牌。

余雪辉也统计过，过去几个月，在慈溪出厂价在4-5美
元的小暖房机的销量，远大于高客单价的取暖器。

但在国内，很多人却还不想得放过这次机会。为了接
欧洲订单，刘阳临时去办理入欧的相关产品认证，尽管现在
已经到了10月末。

“我现在是按小型公司的规模去申请相关认证，如果有
大订单，需要大型公司的相关认证，那我还得去重新申请”，
刘阳告诉Tech星球。他计算了一下，两种认证的成本相差
近三倍，大型公司的申请费用在3万元左右。

尽管接海外订单需要重新投入成本，但总比生产线暂
停要强。刘阳的工厂在河北，主要生产立式暖风机和小型
的工业暖风机。过去4年，他从未接触过海外客户。但疫情
这几年，他不得不将目光也转向国外。

今年6月，刘阳刚刚赶完3、4个集装柜的货。而整个上
半年，刘阳都未接到订单。为了工厂“能活下去”，刘阳愿意
承担着更多认证、海运的风险。

刘阳并不关心那些集装箱送往欧洲哪个国家，他只在
乎自己的生产线能否转起来。不仅仅刘阳，跨境平台服务
商、跨境物流商也同样不在乎电热毯销往哪个国家，他们只
关心是否有人要运电热毯到欧洲。

他们都拼命想要让这股风吹得更大一些，为的也只是
让自己“活下去”。


