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当微信向淘宝打开大门
互联网巨头们之间的互联互通并不仅

仅只是说说而已，而是有实际行动作为注
脚的。这一次，微信文章底部增加淘宝入
口，再一次向我们诠释了这一点。据悉，
腾讯在微信公众号文章的底部广告位，增
加了一个淘宝的广告位入口，用户只需要
点击，便可以直接进入到淘宝APP内完成
购买下单，且能返回淘宝首页浏览更多商
品。此举被认为是互联网巨头们之间实现
互联互通的又一大明证。

事实上，有关互联网平台之间的互联
互通早已被提上了议事日程。然而，在互
联互通落地的过程当中，总是给人一种雷
声大雨点小的印象，甚至还有人认为互联
网平台之间的互联互通更像是一个不可能
实现的乌托邦。然而，如果互联网平台之
间的互联互通无法实现，那么，互联网行
业始终都会处于各自为战的状态，非但用
户的利益受到影响，对于互联网玩家们的
发展来讲都会是一个「紧箍咒」。

此番微信向淘宝打开大门，无疑正在
用生动的事实告诉我们，所谓的互联互通
并非仅仅只是一个口头上的说辞，而是一
个互联网玩家们在不断探索，并且付诸实
现的存在。从表面上看，微信向淘宝打开
大门，仅仅只是一个再微小不过的事情，
但是，对于整个互联网行业来讲，特别是
对于正处于变革期的互联网行业来讲，则
具有非同寻常的内涵和意义。

一
当微信向淘宝打开大门，互联网的竞

争逻辑业已改变。以往，谈及互联网玩家
们之间的竞争，我们同样会用不同的派系
和生态来形容。说到底，互联网玩家们之
间的竞争还是依靠不断地拓展边界，不断
地构建护城河，通过规模效应来获得自身
的发展。可以说，谁在互联网时代建构了
足够大的生态，谁在互联网时代建构了足
够大的规模，谁就能够在竞争过程当中获
胜。

以阿里、腾讯、百度为代表的互联网
巨头自不必说，就连后来的美团、滴滴，
同样也在用这样一种竞争逻辑来实现自身
的发展。不得不说，通过不断地垒高城

墙，不断地建构一个又一个的系统，的确
可以将竞争对手尽可能多地拒之门外，的
确可以以最小的成本获得最大的收益。然
而，我们同样要看到的是，以「困在系统
里」、「大数据杀熟」为代表的乱象，同样
开始出现。

可以说，如果互联网行业以这样的竞
争逻辑发展下去，非但会极大地阻碍它的
健康发展，甚至还背离它的开放、共享的
初衷。长此以往，互联网行业的发展非但
无法持续生机勃勃、欣欣向荣，甚至还将
会陷入到死气沉沉、一潭死水的发展状态
里。欲要改变这种状态，实现互联网平台
之间的互联互通，成为一种必然和趋势。

微信向淘宝打开大门，正是这种现象
的直接体现。透过它，我们需要看到的
是，互联网的竞争逻辑业已发生改变。未
来，互联网玩家们之间的竞争，仅仅只是
依靠庞大的规模，仅仅只是依靠孤立的生
态，必然是无法实现的。只有真正服务好
用户，不断地给用户带来好的产品和服
务，才能真正留住用户，才能找到增长的
「第二条曲线」。

二
当微信向淘宝打开大门，互联网的全

新红利将会释放。阿里巴巴董事局主席张
勇曾经在财报会议上表示，平台之间的大
循环能产生的社会价值，一定远远大过在
单一平台内的小循环。平台间如果能够互
联互通，肯定会带来新的改革红利。如果
对这样一种红利进行总结的话，笔者更加
愿意将此归结为流量的自由流动所带来的
增长势能。

我们都知道，所谓的互联网，其实就
是流量的买卖，就是不断地打破中间壁
垒，不断地减少中间的流程和环节来提升
行业运行效率的事情。对于不同类型的互
联网玩家们来讲，它们通过将自身业务范
围内的流量尽可能多地聚拢到自身的平台
上，的确是极大地提升了行业的运行效率
的，的确是为行业的发展带来了巨大的发
展红利的。

然而，等到不同平台的规模确定，等
到互联网行业的格局固化，我们看到的

是，互联网玩家们所带来的这样一种效率
的提升，仅仅只是局限在自身生态和系统
之内，当用户想要突破这样一种生态和系
统的时候，他们所付出的成本要比仅仅只
是停留在生态和系统内部要多得多。欲要
实现成本的降低，效率的提升，必然需要
推倒业已构筑起来的高墙，必然需要打破
业已形成的藩篱，通过流量的自由流动来
获得新的发展势能。

当微信向淘宝打开大门，我们正是看
到的是，这样一种新的红利的释放。据有
关统计显示，2022年，微信公众号共产生
超 3.98亿篇文章，每天至少有超过 109.27
万篇新文章推送给读者。从目前微信公众
号的数量已超过 2000万来看，这些公众号
日贡献的PV超过 30亿。如此庞大的流量，
对于淘宝来讲，不得不说是一种巨大的增
长红利。

同样地，对于微信来讲，也是一个不
可多得的红利。单单在微信公众号展示淘
宝广告位一项，微信方面就可以获得巨大
的流量分成，并由此可以为微信打开新的
盈利点。

如果将互联网平台之间的互联互通放
置于更大的视角之下，我们或许将会看到
比这还要庞大得多的增长的红利。以此为
开端，对于一直视流量为生命线的互联网
行业来讲，无疑将会打开更多新的发展红
利。

三
当微信向淘宝打开大门，互联网的本

质将彻底被改变。一直以来，人们对于互
联网的认识都是将其划归到独立于现实的
产业和实体经济之外的存在，平台经济、
虚拟经济等概念，便是在这样一个大的语
境之下产生的。以阿里、腾讯、百度为代
表的互联网巨头，以美团、滴滴、拼多多
为代表的独角兽，同样都是在这样一种机
制下诞生，并发展壮大的。

如果对以往的互联网的本质进行总结
的话，它更像是一个传统行业、实体经济
的对立面，更像是一个传统行业、实体经
济的竞争对手。正是因为如此，我们同样
看到了互联网行业的欣欣荣荣，传统行业

的日渐沉沦的发展状态。于是，人们对于
互联网本质的认识，更像是一个你弱我
强，此消彼长的存在。换句话说，它的发
展，必然是建立在其竞争对手的沦落的基
础之上的。

对于互联网的这样一种认识，并不仅
仅只是局限在互联网行业与传统行业的大
的层面上，纵然是在互联网行业内部，同
样有这样一种发展趋势。互联网行业的发
展在经历了早期的野蛮生长、群雄逐鹿、
百家争鸣的发展阶段之后，同样开始进入
到三足鼎立、此消彼长、你强我弱的发展
状态里。

如果无法从全新的角度来看待互联网
的本质，如果无法对互联网的本质进行全
新的诠释，那么，互联网行业的发展终究
会陷入到发展的死胡同里。当微信向淘宝
打开大门，我们看到的是，互联网的本质
开始不再像传统意义上的那种此消彼长、
你强我弱的发展状态，而是开始更多地通
过开放、协同和共享来打开新的增长点和
突破口。

当这样一种发展势头持续，我们将会
看到互联网将越来越多地趋向于基础，我
们将会看到互联网将越来越多地趋向于普
惠，我们将会看到互联网将越来越多地趋
向于普适。互联网若要获得本质上的突
破，必然需要通过不断地自我革新，自我
进化，衍生出新的技术，新的商业模式，
才能实现新的发展。否则的话，互联网行
业的发展必然会再一次陷入到停滞的状态
当中。

互联网巨头们之间的互联互通并不仅
仅只是说说而已，而是有实际行动作为注
脚的。此番微信向淘宝打开大门，再一次
为我们诠释了这一点。然而，透过此次微
信向淘宝打开大门，我们更应该看到的
是，互联网行业本身正在发生着的显著且
彻底的变化。透过这样一种变化，我们需
要窥探到互联网行业的新红利和新机会，
从而真正让互联网行业的发展突破日渐迫
近的天花板，驶向更加富有想象力的新蓝
海。


